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VII. INFORMAÇÕES ÚTEIS  
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VII.3. Contactos 

VII.3.1. Operadores de Mercado 

 

Tabela 32 - Prospetores de Mercado – Missão ao Algarve; Atividade 2 do Projeto 

CASA BOCAGE / LUSO FLAVOURS 

 

 

 Pessoa de Contacto: Edgar Santos 
 T: +31 207723458 
 E: info@lusoflavours.com  
 Principais Canais de Distribuição: Distribuição, 

retalho, e-commerce 
 Produtos de Interesse: Compotas, Produtos com 

alfarroba, Vinhos, Doces, Chocolates  
 W: https://www.casabocage.nl/  

  

 

PUUR PORTUGAL 

 

 
 Pessoa de Contacto: Annet van Limburg 
 T: +31 6 46 31 29 33 
 E: annet@puurportugal.nl   
 Principais Canais de Distribuição: distribuição e 

retalho 
 Produtos de Interesse: vinhos, azeites 
 W: https://www.wijnenuitportugal.com/  

  

 

SABORES DA TERRA 

 

  Pessoa de Contacto: Renata Martins 
 T: +31 615445559 
 E: 2krmartins.75@gmail.com   
 Principais Canais de Distribuição: importação e 

retalho   
 Produtos de Interesse: vinhos, compotas, mel 
 W: https://www.instagram.com/saboresdaterranl/  

  

 

ALENTEJO WIJNEN 

 

  Pessoa de Contacto: Robert Biever 
 T: +31 654747264 
 E:  info@alentejowijnen.nl    
 Principais Canais de Distribuição: distribuidor, 

retalhista, e-commerce 
 Produtos de Interesse: Vinhos, azeite, azeitonas, sal, 

mel  
 W: www.alentejowijnen.nl  
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SALINTO 

 

  Pessoa de Contacto: David Pinto 
 T: + 31 232052012 
 E: info@salinto.nl  
 Principais Canais de Distribuição: horeca, 

distribuição e online 
 Produtos de Interesse: vinhos, bebidas, azeites, 

compotas, mel 
 W: http://salinto.nl/  

 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


